
受講生や講師と皆さん
と新たなネットワーク
を構築でき、貴重な財

産となりました。

第一線で活躍される講師陣
にご指導いただき、自身の
専門分野における経験・見

識を活かしたスタイル
づくりができました。

養成課程出身ですが、
企業診断や実習が主な養
成課程とは異なる学びを
得ました。まさに自分探

しの旅でした。

8/9�
9:00

お問い合わせ及びお申し込み（申込締切は7月18日(金)まで）お問い合わせ及びお申し込み（申込締切は7月18日(金)まで）

ステージアップ塾ステージアップ塾
第9期プロコン第9期プロコン

滋賀県中小企業診断士協会 主催滋賀県中小企業診断士協会 主催

有資格者から「プロコンサルタント」への変革に向けた登竜門！有資格者から「プロコンサルタント」への変革に向けた登竜門！

独立開業を目指す方！プロコンスキルを学びたい方！

独立開業を目指す方！プロコンスキルを学びたい方！

第一線で活躍するプロコンが 　　
スキルとマインドを徹底指導！

あなたにあった商品作りやキャリア
プランを徹底的に磨き上げ！

仕上げの単独企業訪問！
経営診断を実施して稼げる力を獲得！

17:00-

セミナー受講者の声

1/17�-
2025年 2026年

コラボしが21研修室（3階）

（⼟） （⼟）

6全 回

参加費用

参加定員 6名（先着順）
会員 16 万円（税抜）

非会員 24 万円（税抜）

※

※滋賀県中小企業診断士協会正会員を指します。

（一社）滋賀県中小企業診断士協会　塾事務局：長谷川

TEL：077-511-1370   MAIL: jsmeca25@jade.dti.ne.jp

申込フォーム
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9/13�

第⼀線で活躍する経験豊富な講師陣

講義内容とスケジュール

「圧倒的な知識量と人間力で勝負」
2003 年に診断士試験に合格しました。2009年、
リーマンショックを機に前職を退職し、経営コ
ンサルタントして独立しました。独立時には何
のコネもなく全くのゼロからの出発となりまし
た。そこから運に恵まれ奮闘してきた15年間で
自分なりに考えたプロコンとしての考え方をお
伝え出来ればと思います。塾長

田畑 一佳

「売り込みしない営業術」
2020年独立の本塾2期生です。中小企業診断士
資格取得後、滋賀県・彦根商工会議所にて、
2年間勤務しました。独立にあたって一番悩む
のが営業活動です。特に営業未経験の方に向け
て、営業の準備から始まり、公的機関との付き
合い方や民民契約獲得につながる営業手法を
お伝えします。お客様に感謝される営業を学び
ましょう。磯野  研

「金融機関が衝く財務の要点が解る」
2017年に独立しました。37年間金融機関に勤
め、多くの中小企業の決算書と向き合ってきま
した。こうした決算書のほとんどは税務申告の
ためのもので、企業の実態を必ずしも反映した
ものではありません。決算書から企業の実態を
紐解くヒントを少しでもお示しして、お役に立
てればと思います。西田 隆行

「経営者の心をつかむ秘伝の技」
2019年私がまだ企業内診断士の時に、翌年の独
立を見据えて本塾を受講しました。おかげで
2020年7月の独立時はスムーズに立ち上げること
ができました。現在はセミナーや専門家派遣
等、公的機関を通じた企業支援に携わっていま
す。聴く力・引き出す力は、診断士の業務に不
可欠なスキルです。経営者の心を読み解いて、
楽しく信頼関係を築きましょう。井上 稔

「自分だけの武器を手に入れろ」
2021年に本塾を受講。実践的な知識、スキルの
習得を契機に、創業・新規事業開発の専門家と
して、企業の商品開発、事業化を支援していま
す。独立診断士の成功は、自分の知識・経験を
活かした商品・サービスを作り、顧客に伝える
ことができるかにかかっています。商品開発、
広報のノウハウを学び、あなたのサービスを心
待ちにしている顧客に届けましょう。栗田 一人 堀江 明

「信頼を得るためのライティング」
2019年に診断士資格を取得し、2022年に本塾を
受講しました。経営支援の実効性を高め、持続
可能にするためには経営者の信頼を得ることが
不可欠です。私からは、ライティングを通じた
信頼獲得の方法をお伝えします。また、生成AI
活用は診断士の必須スキルです。生成AIを活用
し、経営支援の品質向上と業務効率化を実現し
ましょう。

プロのコンサルタントとは何か
田畑 一佳

プロの商品開発
栗田 一人

プロのヒアリングスキル
井上 稔

強み・スキルの洗出
グループワーク

プロコンのスキル／経営戦略編
田畑 一佳

プロのライティング
堀江 明

商品開発・スタートアッププラン
グループワーク

プロコンのスキル／コンサルタント業務編
田畑 一佳

プロの財務分析
西田 隆行

ヒアリング演習
井上 稔

11/15� プロコンの営業
磯野 研

経営診断中間報告＆ライティング指導
個別発表

プロのAI活用
堀江 明

プロの広報・マーケティング
栗田 一人

12/20� ビジネスプラン・キャリアプラン　プレゼンテーション演習
個別発表

1/17�
（⼟）

経営診断報告書 　プレゼンテーション演習
個別発表 修了式

経営診断スタート（2月までに1人で企業訪問を2〜4回）※「診断助言業務実績」としてカウント可

経営診断報告書＆サマリー作成

（個別アドバイスを踏まえた経営診断報告書の修正後）最終企業訪問＆経営診断報告会の実施


